6 AIRWATERGREEN

Airwatergreen, ett snabbvaxande uppsalabaserat foretag verksamt inom luftbehandling, soker
nu en After Sales Manager redo att axla ansvar for partnersamarbeten och servicehantering.

Airwatergreen sdker After Sales Manager

Om rollen

Som After Sales Manager kommer du att arbeta med och ansvara for foretagets natverk av
service- och aterforsaljarpartners i hela Sverige, samt att hitta nya forsaljningsvagar. Som
nummer fem in i bolaget tar du en central plats i den platta organisationen och forvantas bidra
med din kreativitet och prestigeloshet. Sarskilt viktig blir din formaga att pa ett pedagogiskt vis
formedla produktkunskap till féretagets partners och bygga ut natverket.

Du forvantas lagga halva din arbetstid pd att underhalla och utveckla relationerna med service-
och aterforsaljarpartners, och du ar hogsta ansvarig for servicearenden. Den andra halvan
disponerar du som innesadljare.

Du kommer att utga ifrdn Uppsala men bor vara beredd pa resor inom hela Norden. Du
forvdntas ha nara kontakt med foretagets aterforsaljare och servicepartners. Natverket
underhaller du framst genom Iopande telefon- och mailkontakt men produktutbildningar kan
aven hallas pa plats ute hos vara partners.

Da organisationen ar ung och slimmad kommer det att sattas stort fokus pa din formaga att
kavla upp drmarna och inte vara radd for att fa skit under naglarna. Samtidigt erbjuds du
mojligheten att komma in i ett varldsledande bolag i en mycket spdnnande tid. Foretagets
produkter har bevisat sig ha stora fordelar for kunderna och nya anvandningsomraden
upptacks Iopande. Foretaget kommer kontinuerligt att presentera nya banbrytande produkter
och har forvantas du ta en central roll i utvecklandet av nya forséljningskanaler.

Din kompetens och profil

Vi ser garna att du som soker har en akademisk examen inom teknik eller foretagsekonomi. Har
du istallet en gedigen bakgrund inom forsaljning och marknadsforing &r kravet pa akademiska
poang betydligt mindre. Storst fokus kommer att Idggas pa dina personliga egenskaper och din
ambitionsniva.

Eftersom vi arbetar for en jamn konsfordelning ser vi garna kvinnliga sdkande. Ett krav for
tjansten ar B-korkort.

Det &r meriterande, men inget krav, om du har kunskap om och/eller bakgrund inom nagot av
follande omraden:

e Klimathantering, dvs fukt-, vérme-, kyl- och/eller ventilationsteknik
e FOrséljning, service och eftersél]
e Fastighetsforvaltning, garna kulturhistoriska byggnader och byggnadsvard

Du som sdker tjansten forvdntas besitta flertalet av nedan kompetenser:

e Noggrann och strukturerad
e Utatriktad och pedagogisk
e Prestigelos och orddd

o Kreativ och nytankande

e |Lyhord, bade utat och inat
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Sista ansokningsdag dr 31 december 2014. Vi tar emot ansdkningar I6pande och kan komma att
tillsatta tjansten innan sista ansokningsdag. Skicka ansdkan till career@airwatergreen.com.

Ansokan

For frdgor om tjansten kontakta Fredrik Tunberg pa telefon 0722-03 40 11 eller e-post
fredrik.tunberg@airwatergreen.com.

Om Airwatergreen

Airwatergreen ar en svensk pionjar inom vatten- och fukthanteringsteknologi. Bolaget bildades
2009 i Uppsala och &ar idag verksamt pa luftbehandlingsmarknaden. Airwatergreens produkter
baseras pa den energimassigt varldsledande teknologin Varmkondensering, och fordelarna for
kunden ar kraftig kostnadsbesparing och forenklad hantering for inomhusklimat. Foretagets
vision ar att bli varldsledande inom luftbehandling.
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