Key Account Manager for Sodra Sverige

Arbetsgivare: TROX Auranor Norge as

Titel: Key Account Manager for Sédra Sverige
Anstallningsform: Tillsvidare

Omfattning: Heltid

Om arbetsgivaren:

TROX Auranor, grundades 1974, &r en av Nordens ledende producenter av
luftfordelningsprodukter till ventilationsanléaggningar. Idag tacker produktsortimentet omradet
komfortventilation inom komersiella fastigheter, undervisningsfastigheter, hotell och
industrifastigheter. Huvudkontoret/fabriken ligger i Gran Kommun i Oppland (80 km norr om
Oslo), idag finns saljkontor i Trondheim, Oslo, Bergen, Stavanger och Stockholm. Vi ar idag
ca. 150 anstéllda och omsatte under 2015 ca 215 MNOK.

TROX Auranor &gs sedan 2005 av TROX-koncernen som har filialer i 28 lander, pa 5
kontinenter och sysselsatter ca 3700 personer. TROX-koncernen omsatte under 2015 mer an
482 MEUR vilket gor koncernen till en av de storsta tillverkarna av ventilatonskomponenter i
varlden.

Om anstallningen:

Har du har en stark egen drivkraft att uppna goda resultat, klarar du av att sjalvstandigt planera
och genomfora ditt arbete? Drivs du av ambitidsa tillvaxtmal, av utmaningen att vara med och
paverka fran borjan och av personlig utveckling, d& &r du ratt person for oss!

| anstéllning som Key Account Manager i TROX Auranor blir du en viktig resurs for foretaget i den
for organisationen viktiga satsning som nu genomférs mot den svenska marknaden. Du kommer
vara delaktig i att en av varldens storsta ventilationstillverkare pa allvar etablerar sig i Sverige.
TROX Auranor har idag en positiv utveckling bade pa sin hemmamarknad i Norge samt i resten
av Norden och var ambition &r att tillsammans med dig starka oss ytterligare pa den svenska
marknaden.

Som KAM for s6dra Sverige ar du ansvarig for uppfoljning och vidareutveckling av redan
existerande kunder, mycket av din tid kommer aven nyttjas till att bygga upp och utveckla nya
relationer med kunder och konsulter. Séljregionen stracker sig fran Skane i soder upp till
Ostergotland pé ostkusten och Bohuslan/Dalsland pé vastkusten. Ditt huvudansvar &r att driva
séljaktivitet i din region med huvudmalet att skapa bra losningar for dina kunders
inneklimatprojekt. Detta gér du med hjalp av en optimerad produktportfolj som innehaller
produkter fran TROX Auranor samt 6vriga foretag i TROX-koncernen.

Du ska i ditt arbete hos oss tilloringa 80% av din tid ute pa faltet, detta a&r mojligt genom att du har
full tillgang till var back-office organisation som hjélper dig med det mesta av de administrativa
uppgifterna som medféljer vid dina kundbesok.



Viktiga arbetsuppgifter:

Uppfdljning och proaktiv vidareutveckling av sélj till existerande kunder.

Utveckling och bearbetning av nya kunder

Véagleda, ge support och finna goda inneklimatlésningar at dina kunder.

Analysera potentialen hos existerande och nya kunder.

Skapa aktivitsplaner for utveckling av regionen

Arbeta fram mal och planer for regionen

Delta i olika kundarrangemang, branchtréffar och sjalv genomfora foéredrag och
produktdemonstrationer / lanseringar av nya spannande produkter inom HVAC och
byggautomation.

e Key Account managern for Sédra Sverige rapporterar direkt till exportchefen.

Din bakgrund:

e Teknisk utbildning pa hogskola och eller annan teknisk utbildning garna inom ventilation,
HVAC eller byggautomation

e Erfarenhet fran salj, och helst fran tekniska forsaljning
Kunskap inom ventilation kommer att premieras.

Dina Egenskaper:

Du ar malinriktad och trivs att arbeta sjalvstandigt mot tydliga resultatmal
Du har teknisk kunskap och interesse — garna inom ventilation

Du &r Iésningsorienterad och kan utlasa kundens behov.

Du har en valutvecklad social formaga

Du har god kommunikationsformaga, bade pa svenska och engelska

Du gillar att arbeta proaktivt och valstrukturerat

Du &r en relationsbyggare

Du har goda kunskaper i Microsoft Office-programmen

Vi erbjuder dig:

e En spannande anstallning hos en varldsledande ventilationstillverkare som just nu
befinner sig i en positiv utveckling i hela Norden.
Ett genomarbetat utbildningsprogram och téta uppfoljning under uppstartsperioden
e En professionell organisation bestdede av manniskor som vill lyckas tillsammans.
e Bra anstéllningvillkor i form av I6n, forsakringar, telefon, PC och tjanstebil.

Ovrig Information:

Sista ansokningsdag ar 2016-08-28 men anstéllningsprocessen pagar och intervjuer sker
fortlopande.

Kontaktuppgifter:
Din ansokan och eventuella fragor hanvisas till:

Tobias Wallbom
Exportchef

Telefon: 070-1752930
E-mail: tobias.wallbom@auranor.no
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