Ny mojlighet att bli en del av framgangen inom miljoteknik.

For var fortsatta expansion sdker vi nu en

Utesaljare region Sthim norr.

AB Evergreen Solutions, verksamma under varumarkedevergreen, ar ett mycket expansivt
miljoteknikforetag. Vi arbetar med certifierade kvalitetsprodukter fér avloppsvattenrening i
stor som liten skala. Vart segment enskilt avlopp har under de senaste dren vuxit kraftigt
och vi dridag en ledande aktdr inom omradet i Sverige. Idag finns vi etablerade i Umea,
Stockholm, Uppsala, Norrképing, Géteborg, Skurup. Vill du bli en del av var fortsatta
framgang? Vi séker nu dig som vill bli var nasta utsaljare med ansvar for distrikt
Stockholm/norr.

Som utesdljare hos4evergreen bearbetar du entreprendrer, grossister och ansvariga
kommuner inom ditt distrikt. Vara aterférsaljare blir den viktigaste delen av din vardag. Att
bygga goda langsiktiga relationer med vara aterférsaljare, kommuner och andra
nyckelaktdrer ar en del av ditt arbete. Du ar lyhord for kundernas situation och ser
mojligheten att [6sa kundernas varierande behov.

Var hogsta prioritet ar ndjda kunder varfor serviceanda ar en avgérande egenskap for att
kunna inga i vart team. Vara saljare verkar som vara kunders allierade.

Du har med férdel nagra ars erfarenhet av branschen sma avlopp, men

tjdnsten kan dven passa dig som ar nyfiken pa nya utmaningar, din kompetens inom
férsaljning ar viktigare an teknikkunskapen som vi ser till att du erhaller inom vart interna
utbildningsprogram.

Vi soker efter dig som dr ambitids och ser fram emot en karriar inom ett vaxande féretag,
Dar beslutsvagarna ar korta och handling ar det som raknas. Du dr driven och har en god
kansla for affarer. Du har en god formaga att arbeta sjalvstandigt och vara flexibel da
kunderna kommer att styra 6ver en stor del av din arbetstid. B-kdrkort ar ett maste.

Distriktet du tilldelas ar i Stockholm/norr dar du troligtvis bor.

Dina arbetsuppgifter:

- Uppsdkande férsaljning hos nya kunder

- Ta hand om och utveckla befintliga kundrelationer

- Projektforsaljning med helhetsansvar

- Framstallande av offerter

- Teknisk radgivning

- Tillsammans med 6vriga i organisationen sdkra den for oss sa centrala kundvarden och
serviceataganden



Din profil

- Serios och professionell, strukturerad i ditt arbete

- Erfarenhet fran liknande kringresande fdérsaljningsarbete
- Van vid att skapa kontakter pa alla nivaer

- Bra pa att etablera och sakra langvariga kundrelationer

- Duktig pa att kommunicera och samarbeta

- Sjalvstandig och bra pa att planera din arbetsdag

- Resultatorienterad, ihardig och talmodig

- Positiv i din framtoning

AB Evergreen Solutions saljer och utfdr service pa en rad olika produkter inom segmentet
enskilt avlopp och dricksvattenrening. Vara huvudprodukter ar idag reningsverket
BioCleaner samt kompaktfiltret BIOROCK.

Ansdkan skickas till:

rekrytering@4evergreen.se

Fragor besvaras av Patrik Rosencrantz, 0707 335560,

AB Evergreen Solutions &r ett mycket expansivt miljéteknikféretag som nu &r verksamma under
varunamnet 4evergreen. Vi arbetar med certifierade kvalitetsprodukter fér avlioppsvattenrening i
stor som liten skala. Vart segment enskilt aviopp har under de senaste aren vuxit kraftigt och vi ér
idag en ledande aktér inom omradet i Sverige med en omséttning inom koncernen pa éver 50
miljoner SEK. Vara huvudprodukter ar idag 4evergreen minireningsverk samt 4evergreen
markb&add pa burk. Idag finns vi etablerade i Stockholm, Uppsala, Boras, Géteborg, Skurup,
Norrk6ping och Umeé. Las mer om oss pa www.4evergreen.se.



