ESBE star for komfort, sikerhet och energibesparing och tillhandahdller produkter for reglering av virme och kyla i fastigheter. Med mer dn
100 ér bakom oss har vi idag en marknadsledande position och dr ett vdl etablerat varumdrke i hela Europa. ESBE familjen, som dr stdndigt
vdxande, bestdr idag av drygt 200 anstdllda och omsdtter ca 350 MSEK. Alla anstdllda har del i ett vinstdelningssystem och dven mdéjlighet
till deldgarskap i féretaget. Huvudkontor och fabrik ligger i Reftele, genom egna sdljbolag bedriver vi férsdljning i Norden, Tyskland,
Frankrike, Italien, Osterrike, Polen, Turkiet och Tjeckien. Dértill har ESBE Gterforsdljare i ytterligare 20 lénder. Mer om oss pd www.esbe.se.

Saljare — Mellersta Sverige

Till var forsaljningsavdelning soker vi nu en driven Saljare som skall ansvara fér férsdljning inom
Region mellersta Sverige. Du kommer att ansvara for att vidareutveckla samarbetet med vara
grossister och installatdrer genom bade direkt och indirekt forsaljning av ESBE’s produkter.

Du kommer att inga i ett forsaljningsteam dar support finns pa var kundtjanst, teknisk support samt
vara tekniska specialister. Du kan och vill arbeta sjélvstandigt saval som i team. Du ser inga problem
med att arbeta pa faltet, beroende pa placering raknar vi med cirka 100 - 150 resdagar/ar.

Arbetet innebar:

e ansvar for att marknadsfora och sélja hela ESBE’s produktportfolj.

e sjalvstandigt arbete med eget budgetansvar.

e aktivt planerande och genomfdrande av saljaktiviteter, t.ex.: kundbesok, kampanijer,
minimassor, desk-days etc.

e genomfora pris- och avtalsférhandlingar.

¢ medverka aktivt pa massor med anknytning till var bransch.

e genomfora utbildningar och ge professionell radgivning at vara kundgrupper.

Vi soker dig som:

e har en grundldggande teknisk forstaelse och intresse av industriella produkter.

e har nagon form av erfarenhet som séljare, alternativt arbetat som installatér, utbildare eller
inkdpare inom VVS-branschen och nu ar redo att vaxla perspektiv.

e trivs med och drivs av kommersiella kontakter som préglas av tekniska fragor pa en i manga
fall kvalificerad niva dar din expertis och kunnighet kring vara produkter ar av stor betydelse.

e forutom svenska ocksa beharskar engelska da vi arbetar internationellt.

Din ansokan:

For att sdka tjansten som Saljare mellersta Sverige mailar du ditt CV och personliga breuv till
jobb@esbe.eu. Méark vanligen mailet med ”Séljare mellersta Sverige”. Har du fragor om tjansten
kontakta var Manager Sales Area Sweden Fredrik Ramde, pa telefon 0371 — 57 00 33 eller
HR-chef Ann-Sofi Linden, pa telefon 0371 — 57 00 55. Sista anmalningsdag ar sondagen den 28 maj
men urval och intervjuer med s6kande sker I6pande, sa skicka in din ansdkan redan idag.
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