Vill du jobba med marknadens mest
energieffektiva luftbehandlingsaggregat?

Stockholm/Madlardalen, 1-2 platser

Om oss

VoltAir System AB konstruerar, tillverkar och levererar marknadens mest energieffektiva
luftbehandlingsaggregat. Hemligheten bakom den hégeffektiva dtervinningen ligger i en patenterad
varmevéaxlare med unika egenskaper som ger anvandaren ett 1dngt, ekonomiskt och bekymmersfritt
agande. Varmedverforingen sker utan dverféring av lukter och partiklar mellan till- och franluften, vilket
bidrar till ett gott och halsosamt inomhusklimat. Verksamhetens forsaljnings- och marknadsavdelning
finns i Stockholm och produktion sker i Torsby, Varmland.

Arbetsuppgifter och omfattning

Nu sbéker VoltAir System AB ytterligare en driven och initiativrik Teknisk Saljare. Som Teknisk Saljare hos
oss ar du direkt ansvarig for att driva de kommersiella fragorna gentemot kunden. Du kartldgger
kundens behov och utvecklingsplaner och bearbetar bade befintliga och presumtiva kunder. Dina kunder
ar i forsta hand byggherrar, fastighetsdagare och konsulter.

Du driver sjalvstandigt dina forsaljningsprojekt med alltifrén kundbearbetning, offerering och férhandling
till avslut och dartill hérande administrativa uppgifter. Du deltar p& massor och andra kundaktiviteter och
har ett nara samarbete med kollegorna inom din affarsenhet samt med 6vriga funktioner inom foretaget.
Du kommer framst att utféra ditt arbete utifr@n Stockholm - Mé&lardalen men resor férekommer. Arbetet
ar bade utmanande och kreativt och kréver att du tar tag i saker och sjalv aktivt séker information.

Skallkrav

> Gymnasieutbildning.

> Erfarenhet av forsaljning sedan tidigare.

> God datorvana - Du har god erfarenhet av kalkyl- och ordbehandlingsprogram, och har latt att satta
dig in i nya programmiljoer.

> Sprak - Du beharskar och kommunicerar svenska och engelska i bade tal och skrift.

> B-Korkort.

Meriterande

> Vi ser garna att du tidigare arbetat med forsaljning inom ventilation eller erfarenhet som VVS-konsult,
du har en god forstaelse inom luftbehandling och energi.

> Vidareutbildning i form av hdgskola eller kurs inom marknadsféring/férsaljning.

Personliga egenskaper

Vi sdker dig som &r intresserad av att utvecklas inom omradet férséljning. Du lar dig snabbt och har ett
driv att standigt utvecklas. Du &r social och &r inte radd for att ta egna initiativ. Du &r stresstalig och
trivs med att arbeta med fria ramar.

Varaktighet/Arbetstid Arbetsgivare
Tillsvidare - Heltid VoltAir System AB
Lén Postadress
Fast Lon VoltAir System AB
Box 7033
Ansdkan . . 121 07 Stockholm - Globen
Skicka garna omgaende in din ansdkan da urval
sker |6pande. Besoksadress
Vi tar emot ansdkan via e-post: Arenavagen 55
Globen

rekrytering@voltairsystem.com
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