
 

 

 

IMI Hydronic Engineering är världsledande inom injustering för vattenburna värme- och kylsystem och är 
en del i den globala teknikkoncernen IMI plc. Ytterligare två divisioner ingår i koncernen, IMI Critical 
Engineering och IMI Precision Engineering. IMI har cirka 12.000 anställda och är representerade i mer än 
50 länder. I Sverige är det ca 370 anställda i fabriken i Ljung och ca 20 anställda på säljkontoren. 

IMI Hydronic Engineering levererar hydroniska lösningar som bidrar till att uppnå ett komfortabelt 
inomhusklimat med minsta möjliga energianvändning i vattenburna värme- och kylsystem. Vi erbjuder 
produkter och lösningar inom tre nyckelområden; tryckhållning & vattenkvalitet, injustering och reglering 
samt rumstemperaturreglering.  
http://www.imi-hydronic.com/sv/ 
 
 
 

 

Teknisk innesäljare 

Vi söker nu en Innesäljare med teknisk bakgrund, lämpligen inom VVS branchen, till den svenska 
försäljningsorganisationen. Detta för vår fortsätta tillväxt och för att ytterligare utveckla och förbättra 
företagets tekniska support och logistik för företagets kunder. 

Vår kund och säljsupport är en strategisk funktion inom företaget där vi strävar efter att ge bästa 
support och service både före och efter kundens inköp. 
 
Rollen som Innesäljare kommer att vara en kombinerad roll med ansvar för både tekniska frågor, 
orderläggning, garantifrågor och logistikfrågor för den svenska marknaden. Tjänsten är placerad på IMI 
Hydronic Engineerings säljkontor i Årsta. 
 
 

Ansvarsområde och arbetsuppgifter 

• Hantera telefonförsäljning 

• Administrera order och leveransbevakning 

•  Hantera tekniksupportärenden och offertarbete 

• Hantera garantiärenden 

•  Allmänt ge support inom logistik, teknik och kommersiella frågor 

• Utgöra intern backup inom logistik- och tekniksupport till utesäljare 

• Bidra i förbättringsarbetet inom order samt inom tekniksupport 

• I viss mån delta vid kundbesök och mässor 

 

 

 

 

http://www.imi-hydronic.com/sv/


 

 

 

Dina kvalifikationer är 

• Gymnasieutbildning med inriktning teknik, VVS eller motsvarande 

• Minst tre års erfarenhet av innesälj 

• Goda kunskaper i teknisk svenska och engelska i såväl tal som skrift 

 
 

Som person är du stresstålig, positiv och engagerad. Du klarar av att slutföra och leverera enligt 
överenskommelse. Du är strukturerad och effektiv och bra på att kommunicera. I denna roll har du många 
kontaktytor och det krävs att man är serviceminded med starkt kundfokus. 

Vi kan erbjuda dig en intressant och viktig tjänst där du har chans att utveckla kundvård samt teknik 
inom hela vår produktportfölj. 
 
Låter detta intressant? Då ser vi fram emot din ansökan så snart som möjligt! 

 
För vidare information är Du välkommen att kontakta  
Hassan Shah, Team leader teknisk support: 070 309 70 02 
 
 
Välkommen med Din ansökan senast 2015-04-26 till personalavdelningen,  
gunilla.sandqvist@imi-hydronic.com. Urval sker löpande.  

mailto:gunilla.sandqvist@imi-hydronic.com

