% watersprint

Forsaljningsorienterad Salj & Marknadschef

Watersprint AB

Watersprint utvecklar produkter for vattenrening. Vi ar ett innovativt foretag som ligger i
framkant bade ur ett teknik- och miljomaéssigt perspektiv, med spetskompetens inom
vatten, nanoteknik samt IT och telekom. Vi utvecklar och skapar produkter for ett hallbart
samhille, detta gors pa ett miljomassigt och energieffektivt sitt.

Anvandningen av UV-LED med nanoteknologi dr skraddarsydd av Watersprint for
desinficering av bakterier, virus och protozorer. Detta dr en utveckling baserad pa den
blaa LED-teknologin som 2014 fick nobelpriset i fysik. Den nya tekniken méjliggor helt
nya och banbrytande produkter fér vattenrening. Vi finns pa Medicon Village i Lund dar vi
har kontor och lab

Salj & Marknadschef

Vi soker nu en Sdlj & Marknadschef. Vi kommer att fortsiatta expansionen i Sverige
med fokus pa Kommuner och Landsting, men dven anvandningsomraden for privat
bruk. Vi vill ocksa att du skall driva pa den internationalisering som Watersprint
paborjat, som framforallt kommer att byggas upp med hjalp av ett
aterforsaljarnatverk.

Vi soker darfor en person med ett starkt forsaljningsdriv och med ambition att
bygga upp en framgangsrik salj och marknadsorganisation. Personen ska vara
operativt delaktig i hela forsaljningsprocessen men dven ha en formaga att bygga
upp Watersprints verksamhet langsiktigt och strategiskt.

[ denna roll dr det meriterande om du tidigare har jobbat med forsaljning mot
kommuner och landsting och det ar dven meriterande om du varit delaktig i en
uppbyggnad av forsaljning internationellt och dirmed dven arbetat med fragor
som prissattning, forhandling med potentiella aterforsaljare och etablering pa
olika marknader etc.

Du ska vara hogst delaktig i Watersprints transformation, fran produkt orienterat
utvecklingsbolag till marknads- och sélj-orienterat teknikbolag. Det ar darfor
viktigt med ett starkt och engagerat och ett personligt ledarskap.

Watersprint ar ett ungt foretag, med fa anstéllda. Tjansten ar bred med starkt
fokus pa forsaljning! Att kunna "Kavla upp drmarna ” och fa nagot gjort, ar en viktig
egenskap.

Forsdljning:
e Skapa en hallbar forsaljning i Sverige gentemot alla definierade segment. Det galler
bade direktforsiljning samt att bygga upp en aterforsaljarorganisation.
e Bygga upp en internationell affar genom aterforsaljare och distributorer

e Skapa en framgangsrik forsaljningsorganisation for bearbetning av den svenska
och internationella marknaden

e Ansvara for Watersprints Saljstrategi och férsaljningsmodell
e Ansvara for prissattning av produkter och system gentemot alla marknader



e Rapportering till VD och styrelse pa vecko/manadsbasis

o Foretrada Watersprint pa seminarier och andra events som talare

e Planering och genomforande av mdssor i Sverige och internationellt
e Ytterst ansvarig for CRM system och hanteringen av detta.

Marknad:

e Ansvara for uppbyggnad av Watersprints varumarke i Sverige och internationellt

e Ansvara for Watersprints kommunikation- och marknadsstrategi

e Skapa presentationsmaterial for Watersprints produkterbjudande

e Planera alla marknadsaktiviteter pa kvartals/arsbasis

e Driva press och media-aktiviteter och skriva press releaser

e Ansvara for Watersprint Web

e Ansvarig for att ta fram marknadsmaterial

e Planera och genomf6ra material for massor och seminarier

e Ta fram kommunikation och eventuella kampanjer tillsammans med kunder och
partners

e Ansvara for synlighet i all social media

Erfarenheter som vardesatts

e Dokumenterad séljerfarenhet och formagan att stanga affarer

e Uppbyggnad av aterforsaljarnat i Sverige och internationellt.

e Direktforsaljning gentemot kommun, landsting och privata aktorer.

e Att bygga intressanta erbjudanden och presentera dem infér intressenter

e Dokumenterade ledaregenskaper och formagan att jobba i team

e Varumarkesbyggnad och att skapande av framgangsrik marknadsposition

e Hantering av olika marknadskanaler, fran Social Media till Web samt Press
och Media

Personliga egenskaper

e Utpraglad SAL] kompetens.
¢ Initiativtagande, uthallig och kommunikativ.
e Strukturerad och sjalvgdende, men fungera bra i team.

Formella krav

Universitet/Hogskoleexamen inom relevant omrade ar ett plus.
Forsaljningserfarenhet av tekniska produkter och system, en férdel.
Erfarenhet av forsdljning med langa saljcykler

Goda kunskaper i engelska, tal och skrift

B-korkort

Spannande utvecklingsmojligheter i ett ambitidst foretag vantar den ratte!

I denna rekrytering hjilper Framtiden oss sa idr du intresserad kontakta
Patrik Gustavsson 0707-66 23 63, patrik@framtiden.com
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